22 . Guia del Estilista
Directivos INTERNACIONALEs de “Alberto Culver aAnd Proline
INTERNACIONAL” visiTARON sede de “El Mundo del Cabello”

Se realizo una
fructifera reunion
de frabajo que
encabezo su
Director Robert
Cabrera

Directivos de la compaiiia
norteamenicana Alberto Culver
and Proline Internacional rea-
lizaron una visita a Venezuela
con la finalidad de reunirse
con los Directores de la Cor-
poracion El Mundo del Cabello
distribuidores exclusivos en
nuestro pais de las marcas Tcb
v Soft Color cremas desrizado-
ras americanas sin amoniaco.

Los Directores internacio-
nales visitantes fueron: Paul
Owsley, Saul Merchan y Jorge
Vera, quienes fueron atendidos
por los Directores de El Mundo
del Cabello Robert Cabrera,
Douglas Cabrera, Douglas
Cabrera v Efrain Masud.

Paul Owsley, Director de
Desarrollo de Negocios Inter-
nacionales de la lirma Alberto
Culver, declard a Guia del
Esnlista, sefalando: “Estamos
en Venezuela para evaluar la
estructura o ¢l modelo comer-
cial para desarrollar nuesiras
marcas en ¢l mercado. Primero
hemos visitado salones, perfu-
merias, supermercados, en fin
todos los sitios posibles donde
nuestras marcas puedan ser
vendidas: Segundo, evaluamos
el medio de curdado personal
v su tamano en cada categoria
que integra este sector, tales
como champu, acondiciona-
dores, tratamientos, alicantes,
stvling, vy llegamos a la conclu-
s1on que ¢s un mercado muy
diverso y dinamico que tiene
una afinidad especial para la
belleza. Luego notamos que
hay una diversidad de estruc-
tura del cabello y que tenemos
en la cartera de productos
especificamente formulados
para cada estructura de ca-
bello. Absolutamente es un
mercado vital dentro del Pacto
Andino”,

Al ampliar sus declara-
ciones explico la situacion
actual de su empresa: “Debo
decirle que nuestra compaiiia
ha pasado por un periodo de

fransicion y [enemos una nueva
estructura comercial y hemos
identificado el Pacto Andino
COMO una region estratégica
para ¢l desarrollo de nues-
tras marcas. En relacion a El
hMundo del Cabello, empresa
que ha estado mercadeando
nuestros productos por espacio
de cinco afos v con la cual
estamos tratando de desarrollar
¢l modelo 1deal para poder
ampliar nuestro espectro de
negocio desde el punto de vista
de la venta v la distribucion.
Comogquiera que somos fabn-
cantes de productos de belleza
¢s muy natural que estemos en
este mercado que le da énfasis
al negocio de la belleza v es
nuesiro deseo que El Mundo
del Cabello™ sea parte integral
de este modelo en el desarrollo
de este negocio™,

Por su parte ¢l Director de
El Mundo del Cabello Robert
Cabrera declaréd que es muy
grato tener a estos ilustres
visitanies en nuestro pais y en
especial en nuestra Casa, ¢reo
que no es lo mismo recibir in-
formacion por otras vias, sino
que es preciso ver la situacion
en vivo, en el teatro de los
acontecimiento, que se vean
las estructuras v ¢l equipo, que
en definitiva es lo que hacen
los numeros en venta y que son
los que hablan, Vamos a con-
versar de nuevos negocios para
continuar fortaleciendo nuestra
relacion comercial. Oportuna-
mente por Guia del Estilista

informaré de los resultados de
esta fructifera reumaén™

Presentacion ¢n Puerto La
Cruz ¢l 7v 8 de Octubre

Al finalizar esta rueda de
prensa, Robert Cabrera infor-
mo que los dias 7 v 8 del mes
de octubre proximo el equipo
téemico y comercial de El Mun-
do del Cabello estard en Puerto
La Cruz, Estado Anzoategui,
donde estaran realizando una
presentacion que se efectuard
en ¢l Gran Hotel Puerto La
Cruz, Salon “Fénix"™ desde las
|1 de la mafiana hasta las nue-
ve de la noche, evento para el
cual mvila a los profesionales
de la region para que entren en
contacto con la amphia gama de
productos que distribuyen.




