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La ceremonia contd
con la presencia
de su Presidente

Manolo Fajin

La apertura de un centro
de formacion es siempre una
noticia bienvenida en las
paginas de Guia del Estilista
por el profundo significado
que tiene para el sector de la
pelugueria venezolana en el
desarrollo de nuevas genera-
ciones de profesionales, bajo
estas premisas nuestro equipo
reporteril se traslado a la ciu-
dad de Valencia, Capital del
Estado Carabobo para cubrir
la inauguracion del Cen-
tro Técnico de la compania
SALERM Latina, que tiene
SU casa matriz precisamente
en la llamada Ciudad de los
Caballeros.

LLlegamos via terrestre
al despuntar la noche bajo
una intensa lluvia, el transito
vehicular se muestra pesado,
sin embargo podemos ver el
enorme crecimiento de esta
ciudad a través de la construc-
cion de altos edificios, centros
comerciales v urbanizaciones
quizas en forma desenfre-
nada, que a mi modo de ver
pudiera contribuir al infernal
triafico que hay en las calles
y avenidas inclusive los fines
de semana

[.as instalaciones del mo-
derno Centro Técnico SA-
LERM esta en el piso 6 de la
Torre "H" cerca del elevado,
Sector El Vifiedo, Avenida
Carlos Landa, en la parte
centro norte de Valencia. Alli
nos recibe la plana ejecutiva
de la empresa que preside el
emprendedor Manolo Fajin,
quien se muestra complaci-
do por este nuevo logro que
aunado a la ampliacion de su
planta de fabricacion de pro-
ductos, viene a paientizar su
sostenido crecimiento.

La mauguracion conto
con la participacion del Pres-
bitero Oscar Sanoja de la Or-
den Salesiana de Don Bosco,
quien oro por el éxito de este
centro de formacion v bendijo
las instalaciones en lo que fue
una emotiva vy hermosa cere-
monia cargada de profundas
refllexiones.

l.uego en breves palabras
Manolo Fajin celebro este he-
cho que es el comienzo de una
estrategia destinada a instalar

En Valencia
SALERM LaTina iNnauGuRA Moderno Centro TécNico

Manolo Fajin y Pedro Ronddén con modelos.

nuevos centros de formacion
en distintas regiones de la
geografia nacional va sea di-
rectamente o a traves de aban-
zas estratégicas buscando
intensificar la educacion a tra-
ves de programas elaborados
en Espana v que se imparten
en los paises donde SALEEM
tiene su area de influencia
Repetidos brindis con cham-
pafia v escocds marcaron la
alegria de los presentes que
pudieron admirar los trabajos
presentados por el estilista
valenciano Steven Jaramillo,
quien mostro su creatividad
en las bellas modelos que
hicieron pasarela.

Manolo Fajin: *Los
gue invertimos en Ve-
nezuela tenemos que

recoger los frutos™

El Presidente de SALERM
Latina declard que la 1dea de
crear este Centro Técnico es

ofrecer la mas varnada gama
de servicios para acercar al
protesional al producto a tra-
ves de la formacion: “Vamos
a hacer todo lo necesario para
tener un profesional integral
en lo que a técnica se refie-
re, nosotros detectamos que
hace falta mas formacion en
la region v en loda Venezuela
v en esa direccion apunta el
proyvecto gque lo vemos como
piloto para evaluar los resul-
tados v en funcion de ellos
iremos haciendo alianzas
estratégicas para cubrnir todo
el pais™.

Destaco que se encuentra
muy complacido por el creci-
miento que muestra SALERM
Latina: “Creo que ¢l mercado
estd muy bien, pues el pais
quedo para el que invirtio en
infracstructuras v deben ser
los que recojan los frutos, en
cambio los que optaron por
la importacion tendran que
adaptarse a las politicas gu-

bernamentales del momento,
vo creo que ahora las polit-
cas favorecen a la industria
nacional”.

“SALERM Latina tiene la
tar¢a de satistacer el mercado
desde Panamd hasta Argenti-
na, sentimos que Latinoamé-
rica esta en pleno crecimiento
en el area de la peluqueria v
nosotros estamos ahi con pro-
ductos de cahdad v a precios
competitivos. En nuestro pais
hemos realizado una serie
de cambios para adaptar la
compaiiia alas necesidades
del mercado profesional v de
publico donde también hemos
avanzado”, concluvo sus de-
claraciones Manolo Fajin,

Pedro Ronddn

Para el Gerente Nacional
de Ventas Pedro Rondon este
tipe de iniciativa destinada a
formar al peluquero v apovar
a las nuevas generaciones se
da precisamente por el creci-
miento de la empresa, esta-
mos claros que en esta etapa
el mercado exige formacion
integral del peluquero, “El
mercado crea la necesidad y
SALERM interpreta ¢l mo-
mento poniendo en servicio
este Centro Técnico donde
los participantes van a ver
un pensum para los que se
inician, intermedio v profe-
sionales”

Afirma que el objetivo es
llegar a todas las regiones del

pais, siendo este es el aporte
de SALERM para la pelugue-
ria nacional. “No solo enseia-
remos la correcta aplicacion
de nuestros productos, sino
como ¢n una Academia cs-
tudiaran colorimetria, cortes,
peinados, sera una formacion
mtegral”.

Rondon habla de la carte-
ra de productos: “La mversion
que SALERM ha realizado
en productos nuevos para el
mercado profesional es una de
las mas fuertes que se hace en
el pais. De alli surge Salerm
Vison | + 1.5 que 5 una co-
loracion exclusiva con acon-
dicionadores cuaternizados
que le permite tener mavor
adherencia a la fibra capilar,
Ademads tenemos novedosos
productos exclusivos para
asaltar la labor del peluquero
como ampollas, acondiciona-
dores de uluma generacion,
champt v un producto para
el lavado del color llamado
Color Reverse que es unico en
el mercado profesional™,

Manuel Pérez

]l Gerente Nacional de
Ventas Salon, Manuel Pérez
mforma que este proyecto tie-
ne dos anos en ejecucion den-
tro de la estructuracion de la
Division Salon de SALLERM,
“wa tenemos completo el equi-
po comercial salones a nivel
nacional, v hov se consolida
con el apovo del Centro Tée-
nico, que para este sector es
fundamental y que estara al
servicio de clientes activos v
potenciales nuestros a nivel
nacional ™.

Destaca que en el Centro
Técnico los interesados van
a tener una programacion
CON un pensum que viene de
Espaia, adaptado a nuestra
realidad, dentro de todo este
provecto estan los productos
como Salerm Vison 1+1.5,
que se vende exclusivamente
en salones de belleza, en este
sentido quiero mantener una
relacion directa con el merca-
do, asi que los chentes o los
que no lo son todavia pueden
Hamarme al teléfono movil:
0414 42989967

“Listamos poniendo a dis-
posicion de los profesionales




productos de alta cahidad a
precios Justos en el mercado
Hay que resaltar que todos los
productos los estamos elabo-
rando en Venezuela v eso nos
da una ventaja importante so-
bre la competencia™, terminé
diciendo Manuel Perez

Dan Rodrigucz

“Estoy contento con la
cristalizacion de este provecto
que tiene dos afios en ¢jecu-
cion ¥y que vendra a brindarle
la formacion téenica que ¢l
peluquero esta pidiendo, pues
he notado que el Sector esta
avido de educacion, con esta
formacion hemos querido
darle un valor mis cualitativo
que cuantitativo porque es
un programa que SALERM
viene desarrollando en los 40
paises donde esta presente,
brindando una oportumidad
de formacion que va a dejar
grandes resultados, no solo
para todos los profesionales
de distintos niveles de cono-
cimientos, sino también del
que se 1nicia en esta profesion
tan productiva como es la pe-
luqueria, que no requiere de
idiomas sino del conocimien-
to para traspasar fronteras”.

Quien asi se expresa es el
Gerente Técnico v Artistico
de SALERM Latino, Dan
Rodriguez, con quien se pue-
den comunicar a través del
teléfono; 0241 8210941 o del
correo electronico: salermiec-
nicof@canty net

“Ls un Centro dirigido a
todos los profesionales a mvel
nacional, nos provectamos
desde Valencia porque es
nuestra Casa Matrix, pero con
proyeccion de establecer un
Centro Técnico SALERM en
las diferentes regiones: cen-
tro, occidente vy oriente norte
v sur, v la region Capital”™

Steven Jaramillo

Se trata de uno de j0venes
estilistas de mayor proyvec-
clon en el pais, presente en
la inauguracion del Centro
Técnmco SALERM pulsamos
su opinion sobre este aconte-
cimiento; “Es buenisimo que
exista un Centro SALERM en
Carabobo, en el centro del pais
v a donde los colegas pueden
trasladarse con lacilidad, me
siento muy identificado con la

SALERM Latina inaugura...

Steven Jaramillo v sus modelos,

marca, conozco sus productos
v técnicas, te puedo de cir
que en el atio 2007 hice una
gira por toda Venezuela con
SALERM Vison 1+1.5, que
es un tinte que da resultados
perfectos, tiene tonos que
se adaptan al cliente en sus
diferentes edades. También
gsta semana tuvimos ¢l pri-
mer lanzamiento con la linea
Proline para el acabado final
que tuvo mucha receptividad
entre los profesionales, ahora
vamos a comenzar la gira a
nivel nacional con la linea
Proline v estamos dictando
seminarios v talleres en el
nuevo Centro Técnico. Me
siento totalmente identificado
v agradecido con la Casa, solo
me resta decir gracias al equi-
po SALERM Latina”™.

Mionica Ledn de Fajin

Se trata del Gerente Ge-
neral del Centro Técnico SA-
LEEM, se nota entusiasmada
con el provecto cumplido y
esto fue lo que nos dijo Moni-
¢a Leon de Fajin: “Estoy feliz
Vv contenta, ¢s un proyecto que
tenia dos afos en desarrollo,
hubo obstaculos para obtener
permisos, en la remodelacion
v hoy se matenahizo, v va he-
maos senhido la receptividad de
la gente, nosotros estaremos

encargados de la parte admi-
nistrativa y de organizacion y
planificacion de eventos diri-
gidos a peluqueros v personas
interesadas en mvolucrarse
en ¢l medio de la peluqueria.
Aparte de cursos de imciacion
v de actualizacion, vamos a
hacer seminarios v talleres
destinados a la preparacion
del personal de la empresa,
también estaremos en la or-
ganmizacion y plamficacion de
eventos relacionados con las
actividades de SALERM en
todos sus niveles”.

Explica Monica que los
interesados pueden comuni-
carse con el Centro Técnico
donde seran atendidos para
hacer la preinscripcion, para
reservar ¢l cupo, pucs cs
bueno que se sepa que van a
trabajar con grupos de peque-
flas cantidades para propor-
clonarles una atencion perso-
nalizada, aceptaran maximo
12 personas por grupo. “Los
cursos para ser profesionales
tendrin una duracion de seis
meses vy egresan certificados
por la Casa SALERM como
Técnico Experto en Pelugque-
ria, tiene validez internacional
va que mangjaremos ¢l mismo
programa de formacion de
SALERM a nivel mundial™,
termind diciendo la Gerente
General del Centro Técnico
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YVianuel Pérer con Rafael Pinto.

Dan Redriguez.

Monica Ledn de Fajin.




