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No se s1 este cronista que
ticne unos lustros registrando
noticias del scctor de la pelu-
queria s¢ equivoca, sin em-
bargo uno se atreve asegurar
que la Division Professionnel
en Venczucla nunca ha sido
dirigida por una dama, pero
con el nombramiento de la
Lic. Irene Cabrera para estar
al frente de esta clave division
dentro de la estructura de
L'Oréal Venezuela, la historia
ha cambiado, va no hav cotos
cerrados donde las mujeres
no pucdan asumir roles cada
vez mas relevantes cn esta
industria.

Guia del Estilista en forma
exclusiva logro una entrevista
con la nueva Directora de la
Division Professionnel, donde
s¢ nos revela como una ¢jecu-
tiva dinamica, equipada desde
el punto de vista intelectual
v de expeniencia para llevar
adeclante ¢sta mision llena de
complejidades v que tiene
gue ver con el desarrollo del
mercado profesional. Habla
con precision ¥y demuestra que
tiene las ideas claras sobre lo
que hay que hacer, no obstan-
tc tencr apenas unos 15 dias
en ¢l cargo. Veamos.

Irene Cabrera es Licen-
ciada en Quimica cgresada
de la Universidad Central de
Venezuela, una vez con su
titulo en las manos decide
continuar ¢studios en Paris,
Francia, donde recibe un Phd..
en Dermocosmética, para lo
cual realizd su tesis de doe-
torado con L'Oréal de Paris,
concretamente en el area de
investigaciones, fueron cinco
anos de estudio que recuerda
con especial carifio.

Posternnormente regresa a
nuestro pais (1987) v comen-
z0 a trabajar con L'Oréal ¢n
planta, como quimico oficial
de la firma. “En esa época

rememora Irene- fabncaba-
mos todos nuestros productos
desde un champu hasta el
mas sofisticado perfume, al
tiempo paso a la Division de
Consumo Masive a atender
¢l darca de formacion, para
despucs entrar a formar parte
del equipo de Marketng, de
alli me nombran Director de
la Marca Kerastase., en cuva
posicion me encargué de 1m-
plementar el provecto “Espiri-
tu Kerastase donde buscamos
la valonzacion del servicio de
higiene del cabello, se trataba
del manejo del concepto de
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la marca como un s¢rvicio
dentro de los salones. De
¢sa época tengo magnificos
recuerdos, han pasado cinco
afios v todavia los chentes v ¢l
personal me recuerda por las
clascs que dictamos v por los
cxcclentes resultados tanto
para L’ Oréal como para mi en
forma personal™

El periplo existencial de
Irene Cabrera sigue en ascen-
s0 ocupando después la Divi-
sion Cosmética Activa donde
s¢ trabaja fundamentalmente
con médicos dermatologos v
que su formacion micial le
permitia mangjarse como pez
en el agua, va que paraella le
resultaba facil exphicar for-
mulas, prucbas v resultados
de los productos ante un gre-
mio tan especializado, trabajo
¢n ¢sta arca por cuatro anos

v medio “que me dejo una
experiencia enrigquecedora’,
asegura,

“Cuando ¢l seior Jean
Pierre Gouttebroze (Presi-
dente de L'Oréal Venczuela)
me pregunta; jIrene, te gus-
taria asumir la Direccion de
la Division Professionnel?,
le respondi con un rotundo
gi, sin ninguna duda. porque
este ¢s un mercado que me
apasiona. Te puedo contar que
¢l primer contacto que tuve
con los profesionales fue en
una cena privada que le ofre-
cimos a los dicz finalistas del
concurso Color Trophy Vene-
zuela 2008, al hablar con ellos
v escucharlos, senti que nunca
habia estado fuera. siempre
los extraii¢, extraii¢ ¢l calor
humano, ¢sa sensibilidad ar-
tistica que los caracteriza, mi
condicion de cientifico nece-
gita ese complemento, los vi
aquella noche como sofiaban
v agradecian la oportumdad
que le brindaba L'Oréal fue
una experiencia interesante
v me di cuenta que ¢ra ¢so lo
que extraiaba en mi vida™.

Explicéd que con apenas
dos semanas al frente de la
Division el tiempo lo habia
ocupado en hacer un balance
de lo reeibido, siendo el pri-
mer contacto una reunion que
s celebro en Paris para hablar
del presupucsto.

“5i1 te puedo decir que

¢stov impresionada de toda la
participacion artistica vy pro-
fesional que tiene la Divisién
en ¢l mercado, las cosas han
evolucionado en forma ex-
traordinana de tal forma que
siento que hemos alcanzado
un nicho defimdo a mi modo
de ver, hav mas glamour, mas
arte, ha tomado valor la parte
artistica de los servicios im-
pulsado por ¢l avance tecno-
logico, lo que como cientifico
puede entenderlo mejor, para
mi ¢s importanic ver como
nuestros mvestigadores han
desarrollado formulaciones
mediante mezelas de materias
primas que dan excelentes
resultados, eso es algo que
valoro en forma particular”.

Anuncia gue vienen nue-
vos productos en 2009, “gran-
des avances € INnnoOvacioncs
que nos definen claramente
como lideres a mivel tecno-
logico v es un area que de-
nomino por lo que estarcmos
en capacidad de comunicar las
ventajas de nuestros servicios
v productos™.

“Me correspondio par-
ticipar ¢n la organizacion
del Color Trophy que fue un
espectaculo de calidad. logra-
mos una gran participacion
de los profesionales v a los
finalistas los vi con técnicas
dc aplicacion de color impe-
cables, sin manchas, cuidaban
los detalles, estaban atentos

al maquillaje. al vestido, la
disciplina ¢n los ensavos,
realmente me senti orgullosa
del altisimo mivel logrado
por nuestro equipo v de los
cstilistas participantes, fue
algo extraordinano™.

En lo inmediato, la Direc-
tora Professionnel de L' Oréal
s¢ proponge profundizar ¢l tra-
bajo que se viene desarrollan-
do para aperturar la L' Oréal
Academy, habida cuenta que
¢s una persona que viene de
la parte de formacion: “Pien-
S0 que en ¢stos ticmpos mas
que nunca es indispensable
adelantar programas en esta
arca, ¢s una oportunidad que
ofrece L' Oréal Professionnel
para desarrollar la profesion,
inclusive como venczolana
creo que es un valor agrega-
do importante en ¢l sentido
de preparar v actualizar al
peluquero, de acuerdo como
van las cosas puedo asegurar
que en ¢l primer trimestre
comenzamos con este 1nno-
vador provecto™.

Anunciaque se va ascguir
ocupando de la Fundacion
Estilistas del Mundo contra
¢l Sida por que le considera
como una responsabilidad
que estan permeando hacia
la sociedad.

“Me propongo 1gualmen-
te arrancar una gira nacional
para entrar en contacto “in
situ’ con nucstros clientes,
quicro ver como marcha el
desarrollo del negocio, pues
no es lo mismo que te lo
cucnten que verlo de mano
de los chientes, pienso que
tenemos una estrategia macro
que podemaos ir adaptando a
cada rcalidad regional. puedo
deeir en este sentido que me
reencontré con un ¢quipo
maravilloso, he trabajado
con muchos de ellos v se de
su entrega, pasion, trabajo en
cquipo v con un excelente hu-
mor que hace muy divertido
nucstro trabajo™.

Por ultimo insistio e¢n
agradecer a Guia del Esti-
lista ¢l apovo que siempre
l¢ ha brindado a lo largo de
su carrcra profesional en
L'Oréal.




